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Przyjazni i kompetentni
w kazdym calu

0 tym, jak LEIER POLSKA S.A. zbudowata silng pozycje, zaréwno na rynku budowlanym, jak i pracowniczym,
rozmawiamy z Marzeng Olchawa-Reczko, dyrektorem ds. handlu

Kultowy produkt spétki odnoszacy sukcesy na
rynku budowlanym od niemal 16 lat to THER-
MOPOR®. Prosze powiedzie¢ czym sie cha-
rakteryzuje.

Marzena Olchawa-Reczko: Od 2003 roku ofe-
rujemy klientom niezwykle popularny system
elementéw do wznoszenia $cian. W jego sktad
wchodzg naturalne surowce: glina, woda, piasek
oraz trociny. Wysoka zdolno$¢ akumulacii cie-
pta sprawia, ze budynki z takiej ceramiki w na-
turalny sposob utrzymuja ciepto zima, latem
natomiast zapewniaja przyjemny chtéd. Scia-
ny wykonane z pustakéw THERMOPOR® sg nie
tylko wytrzymate i stabilne, ale majg takze opty-

0 00 0000000000000 00000000c0 00

Marzena
Olchawa-Reczko,
dyrektor ds. handlu

Moja kariera zawodowa od poczatku
zwigzanajest z LEIER POLSKA S.A. Za-
czynatam jako przedstawiciel handlowy
w terenie. Moim zadaniem byta obstu-
ga klientow na rynku podkarpackim i lu-
belskim. Po kilku latach zaproponowano
mi stanowisko dyrektora handlowego.
Taka propozycja byta wyzwaniem, ale
i duzg szansa sprawdzenia swoich moz-
liwosci. Dzi$ pracuje w zespole kom-
petentnych i pozytywnie zmotywowa-
nych oséb, cenie sobie dobre relacje ze
wspotpracownikami, cieszy mnie moz-
liwos$¢ podejmowania waznych decyzji.
Dobra atmosfera w pracy przektada sie
na sfere prywatna. Z zespotem chetnie
spotykamy sie na gruncie mniej formal-
nym, prywatnie czy tez w ramach inte-
gracji. Cenie sobie stabilnos¢ zatrudnie-
nia i polityke otwartych drzwi w Spotce.
Takie podejs$cie sprawia, ze wszystkie
decyzje, zaréwno te strategiczne, jak
i codzienne, podejmowane sg sprawnie,
majac na uwadze dobro Klientéw i Pra-
cownikdw, czyli dwoch filarow Spotki.
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malna regulacje wilgoci. Ponadto cechuije je wy-
soka odpornosc¢ na oddziatywanie czynnikdw
fizycznych i chemicznych, w tym ognia. Pusta-
ki THERMOPOR® wypalane sg w temperaturze
blisko 1000°C, dzieki czemu sg zupetnie suche,
a zatem wolne od alergendw, bakterii i grzybow.
System ten jest ogromnym utatwieniem dla ar-
chitektow i projektantéw. Warto dodac, ze nie-
mal wszystkie nasze rozwigzania cechuje prosty
i szybki montaz, co w znaczny sposob utatwia
zycie uzytkownikom produktéw.

Jakie nowosci w zakresie gamy produktowej
zostaty wprowadzone w ciggu ostatnich lat?
Wprowadzilismy na rynek m.in. pustaki sza-
lunkowe z betonu. W duzym uproszczeniu to
pustaki, ktore sprawnie pomagajg zbudowac
fundament domu. Pustaki te stosowane sg
w budownictwie jednorodzinnym, wielorodzin-
nym, przemystowym i w obiektach uzyteczno-
$ci publicznej. Typowym zastosowaniem pusta-
kéw szalunkowych sg $ciany fundamentowe,
$ciany nosne czy mury boksow. Zastosowanie
tej technologii przynosi znaczne oszczednosci
czasu i robocizny, poprzez wyeliminowanie ko-
niecznosci wykonania tradycyjnych, kosztow-
nych prac szalunkowych.

Klienci kojarza LEIER z kompleksowa obstuga
i najwyzsza jakoscia produktow...

Marka LEIER jest powszechnie rozpoznawal-
na nie tylko w branzy budowlanej. Jeste$my

Leier

& Budowanie w dobrym stylu...

drugim co do wielkosci producentem cera-
miki budowlanej, zajmujemy wysoka pozycje
w sprzedazy systemoéw kominowych w Pol-
sce. Wspétpracujemy bezposrednio z hur-
towniami, majac jednoczesnie wglad w miej-
sca biezacych realizacji, gdzie stosowane
sg nasze produkty. Dla klientéw istotny jest
fakt, ze podpisanie umowy uznajemy jako
poczatek wspdtpracy w ramach intensyw-
nej obstugi posprzedazowej. Czesto z wta-
snej inicjatywy jedziemy na miejsce budo-
wy i weryfikujemy, czy wszystko jest tak, jak
by¢ powinno - zaréwno jesli chodzi o jakos¢
produktu, jak i jego zastosowanie. Nawigza-
nie relacji, obstuga klienta i szybka reakcja
na jego potrzeby na kazdym etapie wspot-
pracy to dla nas priorytet. Gwarantujemy do-
stepnosc¢ towaru. Jesli podpisujemy kontrakt
na dang realizacje — klient ma pewnos¢, ze
otrzyma produkt zgodnie z zamdwieniem
i wterminie.

Co waznego wydarzy sie u Pafistwa w najbliz-
szym czasie?

Planujemy inwestycje w branzy betonowej, za-
réwno na pétnocy, jak i na potudniu Polski. Ce-
lem jest uzupetnienie palety naszych produk-
téw i doskonalenie ich jakosci.

Dzieuje za rozmowe.

Natalia Zarzeka
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